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关于我们



公司简介

• GGV、东方富海等知名机构数千万投资；

• SaaS系统+出行供应链：特价机票、酒店、贵宾厅等；

• 已服务数十家B端渠道、近百万会员，日均机票量近万张；



模式介绍



S2B2C模式

• 整合上游供应链资源（机票、酒店等）；

B端场景
觅优

云平台
C端会员供应商 提供会员出行服务一站式赋能深度整合

• 向具有会员场景的B端输出完整赋能；

• 间接为C端提供会员特价出行服务；



供应链深度整合

多年行业经验，对出行供应链深度整合

在各类产品价格上有显著优势

• 机票
• 火车
• 酒店
• 贵宾厅
• 保险
...

觅优

云平台
供应商

深度整合



一站式赋能平台

类别 内容

供应链赋能 提供深度整合的上游出行供应链资源

技术赋能 提供完整的互联网SaaS服务，包括公众号、App、小程序、管理系统等

运营赋能 提供完善的中心化售后客服、提供微信公众号日常运营方案和素材等

营销赋能 提供完善的推广方案、推广话术、推广物料等

B端场景
觅优

云平台
一站式赋能



C端会员制出行服务

• C端用户预付会员费获得余额;

• 购买时余额抵扣产品佣金;

• 实际折扣力度超过普通OTA平台;

B端场景 C端会员
提供会员出行服务



合作机会



寻求优质出行资源方

特价
机票

特价
酒店 高毛利

旅游产品

• 封闭的会员体系，不扰乱价格体系

• 补充型流量渠道，对资源方是增量



寻求有存量会员的渠道

主营
业务

出行

服务

高频 刚需

出行服务

提升互动频次

促进主营业务

存量流量变现

• 为存量渠道提供会员出行服务

• 通过用户推用户裂变工具，快速扩大规模



存量渠道变现神器-私域会员卡火爆招商中

觅优赋能 渠道变现

美程（XX）贵宾卡

全国高端民宿包年住–880元

出行产品余额抵用券–880元

贵宾厅全年无限使用–880元

总价值：2640元

三大出行权益一年通用

会员价：880元

渠道价：680元



现场体验



现场福利

• 赠价值200元机票、酒店抵扣券；

• 更多出行产品一站预订；



体验流程

STEP1：

展台处（B29号）领取贵宾卡

STEP2：

扫二维码关注觅优云平台公众号

STEP3：

进入“贵宾卡体验”菜单

STEP4：

激活并使用
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